planilica una semana
de stlories en
InsStagram

DELIA



un mundo ideal

lunes martes miereoles jueves viernes sabado domingo
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VENTA FDUCATIVAS PERSONAL VENTA

CTA DIRECTO ENTREGAS UN CONEXION POR CTA DIRECTO
RECURSO, NO VENDES VALORES

MABICS JUCYCS Sabaao

1UNEeS Miercolies VICIINCS

e

TESTIMONIO ENCUESTA CTA ENCUBIERTA

CTA VENTA DIRECTA VENTA POR DM - CTA VENTA POR DM
ENCUBIERTA



lunes

stories de venta

Estoy
buseando

a...

’,’__M.—-" }
.—,—_.f—-‘—‘;‘ﬁs“

WANTED)

Estoy buscando a...
[CLIENTES] con los que
[BENEFICIO]

Usaremos el sistema con el que
[AUTORIDAD-RESULTADOS]

Responde XYZ y te cuento como



lunes

stories de venta

lle.
descubierto

eom(’...

He descubierto como [RESOLVER
UN PROBLEMA DE CLIENTE]

Nos estamos preparando para
senarselo a [CLIENTE]

Si tu también quieres verla
responde XY/Z y te cuento aplicarlo



lunes

soriesdeventa ™
9%
=

Voy a trabajar codo con codo con 4
| “ [CLIENTES] para asegurarme que
van a [LOGRO/BENEFICIO]

OPORTUNIDAD

Empezamos en diciembre

Responde XYZ y vemos si eres tu
quien accede a este grupo unico




VENTA

CTA DIRECTO
MARres JUCYECS Sabado
1UNnes MICLCOICS VICIIECS

TESTIMONIO

CTA VENTA DIRECTA



maries

stories de esumonio

Yool

Imagina conseguir [IGUAL QUE EL
TESTIMONIQ]

Con [TU SISTEMA]

Si quieres conocerlo/unirte...
Responde XYZ



stories de venta stories de tesumonio

Dirigidas a una audiencia eonseiente CTA Direecto
Abreen una eonversaeion baja interaecion - alta eonversion

Fotos reales v dilerentes liberar las stories el dia de antes



VENTA FDUCATIVAS

CTA DIRECTO ENTREGAS UN
RECURSO, NO VENDES

INALICS Jucves Sabado

1UNEeS MICICOICS VICENCS T B (10111111

et

TESTIMONIO

CTA VENTA DIRECTA



miercoles
stories eduecaldvas

entredga de un reeurso gratuilo

-~ —

-~ —

( N ([ \

valor del
recurso

oireee el
recurso




OPCION

desperiar la
neeesidad

stories eduecaudvas

entrega de un reeurso gratuilo

oireeer ¢l
recurso

’
s, Sabes cual es el error gue mas repiten
quienes intentan mejorar en [TU
TEMATICA] y que les frena meses?

+

sticker de Tap to Reveal o encuesta

2
Por eso he creado [TU LEAD MAGNET]
que te ayuda a empezar [DE X FORMA]



OPCION 2

dolor o
bloqueo

comun

stories eduecaudvas

entrega de un reeurso gratuilo

Si te pasa esto [DOLOR COMUN]...

Tranquila, no estas sola.



OPCION 2

dolor o
bloqueo

comun

stories eduecaudvas

entrega de un reeurso gratuilo

La mayoria de personas no avanzan
porque [ERROR COMUN], no por falta de
ganas.



OPCION 2
stories edueauvas

entrega de un reeurso gratuilo

Cuando entiendes [RESOLUCION DE
PROBLEMA] y sabes quée pasos seguir,
todo cambia.

dolor o
bloqueo

comun




OPCION 2

dolor o
bloqueo

comun

stories eduecaudvas

entrega de un reeurso gratuilo

resolueion
ceon Lead

Magnet

Por eso he creado

| este [LEAD MAGNET]

Que te ayuda a

[BENEFICIO] sin

complicarte con
[PROBLEMA].



Cheeklist praetiea

Mini-duia en PDF

Plandlla editable

Diecionario

Listado de reecursos

ejemplos de reeursos

Una lista pbreve y clara.
Con los pasos esenciales para lograr un objetivo.
e]. "10 pasos para preparar tu casa antes de ensenarla a compradores’”.

Un documento de 3-5 pags con consejos muy especifico.
e]. “Guia rapida para mejorar tu perfil de Instagram en 7/ minutos”.

Puede ser en Word, Excel o Google Docs, lista para usar.
e|. "Plantilla de calendario semanal de pupblicaciones en redes’

Un listado de terminos con explicaciones sencillas sobre un tema de tu sector.
e]. “Diccionario de conceptos basicos de inversion inmobiliaria”.

Recopilatorio de herramientas, apps, webs o proveedores utiles.
e]. "Las 12 herramientas gratuitas que necesitas para organizar tu negocio”.



VENTA FDUCATIVAS

CTA DIRECTO ENTREGAS UN
RECURSO, NO VENDES

IHHIALICS Jv“/kg,x\'\ CS

1UNECS MICICOICS VICEPINICS T B (10111111

e

TESTIMONIO PREGUNTAS

CTA VENTA DIRECTA VENTA POR DM - CTA
ENCUBIERTA



jueves

stories de predguntas

Wyt it "-'ﬂ A
Q  Buscar , {a’mw Fuw \ 3 ) , k

’ \ i
™ T i ey 1Y Al
' A MUSICA ! ‘
D @D €D e
, ‘ DEMARCA >
FOTO WHATSAPP \ o
’ azmeu
@©AHORATU | [©IMARCOS l () PREGUNTAS -
\ s : o
O NOTIFICAR ) ., RECORTES s JAVAI |
ea A ENLACE I #HASHTAG
@ DONACION J§ ) PRODUCTO
(> CUENTA ATRAS

® PEDIDO DE COMIDA

PLANTILLAS "AHORA TU"

Anade una descripcion.



jueves
stories de predguntas

L

| ————

Pregunta lo que quieras sobre

@AHORATU MARCOS (1) PREGUNTAS : 3
- Lk OO [NICHO]. No te asustes con tanta
NOT ( RECORTES Y S 4 ALz =) | . . C ..

(o] —o Joounc] usmo

(*:CUENTA ATRAS

® PEDIDO DE COMIDA




jueves
stories de predguntas

|
pregunia “
atracuva

Sancho
iman

la clave

la chispa




pregunia
atracuva

Sancho
iman

la clave

la chispa

stories de predguntas

pregunia

validacion
experiencia

la que te posiciona
la de peso




pregunia
atracuva

Sancho
iman
la clave
la chispa

stories de predguntas

pregunia

validacion
experiencia

la que te posiciona
la de peso

pregunta
metodo

sistema

camino
lave

ouente




pregunia
atracuva

Sancho
iman
la clave
la chispa

stories de predguntas

pregunia

validacion
experiencia

la que te posiciona
la de peso

pregunta
metodo

sistema

camino
lave

ouente

pregunta
antagonisia

espejo
desafio
que rompe
el contraejemplo
la rebelde




pregunia
atracuva

sancho
iman
la clave

la chispa

stories de predguntas

pregunia

validacion
experiencia

la que te posiciona
la de peso

pregunta
metodo

sistema

camino
lave

ouente

pregunta
antagonisia

espejo
desafio
que rompe
el contraejemplo
la rebelde

salvavidas

‘6\
pregunié s




jueves
stories de predguntas

s,Puedo diferenciarme si
ATRACTIVA ofrezco lo mismo que mi

competencia?

Nos obsesionamos tanto con el servicio que nos olvidamos de la persona.
Spoiler: la gente no te compra porque hagas XYZ...
Te compra porque eres tu. Asi que en vez de mirar a la competencia,
mirate al espejo, que ahi esta la verdadera diferencia.



jueves

pregunta
alrauva

AUTORIDAD

stories de predguntas

JQué estrategia te ha dado mas
ROIl: contenido organico o

publicidad?

Respuesta con cifras y ejemplos



jueves

pregunta
atrauva

pregunia

METODO

stories de predguntas

;,Como haces para que te
comenten tanto en tus

publicaciones?




jueves
stories de predguntas

pl;eg:!ma prtegq(nlm(nl p]‘egu:l]la S ;,Cual es el mayor error al intentar
awrauava auloriaa ( . .
e co diferenciar una marca personal?

El mayor error es obsesionarse con el logo, los colores o el feed bonito. Eso es lo primero que intenta todo el
mundo. El problema es que el diseno no te diferencia si tu mensaje es igual al de los demas. Al final,
terminas con una marca “estética” pero sin identidad real. La verdadera diferencia esta en codmo comunicas
tu historia, tu propuesta de valor y en atreverte a mostrarte tal cual eres.



jueves

CTA encubierta

N

pregunta pregunia predunta pregunta Me has convencido jajajaja ¢,cOMo
atraldva autoridad metodo antagonisia SALVAVIDA% ouedo hablar contigo?

jajajaja mi pregunta favorita
Puedes hablar conmigo aqui
STICKER > Enlace Calendly



stories de presuntas

Objetivo I - vender Textos eonerelos, eorws vy direelos

Usa imagden preieriblemente

Objetivo 2 - aumentar eoneieneia



VENTA FDUCATIVAS PERSONAL

OTA DIRECTO ENTREGAS UN CONEXION POR
RECURSO, NO VENDES VALORES
IMALLES JUCYES
IUNES IMICICOICS VICIENCS Aonmimoo

et

TESTIMONIO PREGUNTAS

CTA VENTA DIRECTA VENTA POR DM - CTA
ENCUBIERTA



stories personales

“he venido a

blar de mi
libro”

%

€ _ "




viernes
stories personales

Muestra tus valores

Recurre a temas variados que realmente

sean de tU interés y tréelos a tu industria

(pareja, animales, comidas, hobbies, valores,
familia, viajes...)




Recomendacion: |ibro, pelicula, serie, podcast, perfil de 1G...

Arts&Crafts: rceceta, taza pintada, centro de mesa, coser/costura...

Rutina: skincare, Notion, deporte, organizacion...

Tu forma favorita de... trabajar, viajar, cocina, inspirarte, relajarte...

Metas cn las que estas trabajando (personal o profesional)

Momento en el gue probaste algo nuevo [ideal para presentar tu metodo o
transformacion]

Transformacion /| Momento en el gue cambio tu perspectiva de la vida /| Cambio de

Mmentalidad gue estés transitando

Habla de tu [trabajo, lugar, metodo, cuidados...] ideal
Momento en el gue te saliste de tu zona de confort.
El mejor: momento del dia, lugar visitado, restaurante, ejercicio, producto, metodo...

Planes para fin de semana, cuatrimestre, fin de ano, conseguir X resultados...



VENTA FDUCATIVAS PERSONAL

CTA DIRECTO ENTREGAS UN CONEXION POR
RECURSO, NO VENDES VALORES
MABICS JUCYCS Sabaao
1UICS MICLCOICS VICINEeS dOMmMimoo

e

TESTIMONIO PREGUNTAS ENCUESTA

CTA VENTA DIRECTA VENTA POR DM - CTA VENTA POR DM
ENCUBIERTA



pregunta
segmentar

por nicho

stories de encuesta

CTA




Lo~
 ~——
. S
D
(o] —o Joout] insgs
(7: CUENTA ATRAS

PLANTILLAS "AHORA TU"

stories de encuesta

ARt POR EJEMPLO

Cliente 3

e Vendo por lanzamientos
e Tengo una membresia

e Mi servicio es evergreen
e Tengo tienda fisica

"V':';'»blllti‘u'iiiﬁl’]w@lv

pregunta
segmentar

por nicho




stories de encuesta

PREGUNTA PARA IDENTIFICAR SI
ESA PERSONA PODRIA SER TU
POTENCIAL CLIENTE

e N° de clientes

e facturacion

e recurrencia de ventas

e edad

e s Has pagado un servicio XYZ?
e ; Tienes trabajo?




stories de encuesta

PREGUNTA PARA IDENTIFICAR EL
OBSTACULO

s Que es lo que mas te bloquea®?
s Que te frena al comunicar con
tu marca”?

s Que es lo que mas te cuesta
para conseguir clientes en
RRSS?

s Que te hace mas dificil ser
constante en RRSS?



stories de encuesta

~ —

/ \

“ POR EJEMPLO

1.0freces algo gratuito y util.
2.Lo personalizas a su problema CTA DIRECTO

especifico.
3.CTA corta y directa +
Automatizacion

Siguieres gue te comparta una guia
oractica para desbloguear tus
oroblemas de visibilidad en RRSS
con tu marca personal...

Responde XY/Z vy te la envio




stories de encuesta

empieza wa las eonversaeiones
s0lo con audienecia cualilicada

Da w el primer paso - ehat



VENTA FDUCATIVAS PERSONAL VENTA

CTA DIRECTO ENTREGAS UN CONEXION POR CTA DIRECTO
RECURSO, NO VENDES VALORES

MABICS JUCYCS Sabaao

1UNEeS Miercolies VICIINCS

e

TESTIMONIO PREGUNTAS ENCUESTA

CTA VENTA DIRECTA VENTA POR DM - CTA VENTA POR DM
ENCUBIERTA



stories encuesta

1
Prueba social ligera: referencia a algo
gue ya hiciste con otros clientes. | “

2 CTA
Resultado/impacto positivo en sus DIRECTO

vidas.

3
Puerta abierta a quien lo ve +
Automatizacion con palabra |




stories encuesta

1
Prueba social ligera: referencia a algo
gue ya hiciste con otros clientes.

2

Resultado/impacto positivo en sus
vidas.

3
Puerta abierta a quien lo ve +
Automatizacion con palabra

CTA
DIRECTO

1. Hemos ayudando a cientos de
alumnos a escalar su negocio digital
construyendo una marca personal
con la que conecten de verdad.

2. La transformacion ha sido brutal:
han pasado de estar perdidos a tener
claridad, clientes y resultados reales.

3. Si quieres gue te ensene a ti como
hacerlo, responde YO vy te cuento
como funciona.



VENTA FDUCATIVAS PERSONAL VENTA

CTA DIRECTO ENTREGAS UN CONEXION POR CTA DIRECTO
RECURSO, NO VENDES VALORES

MABICS JUCYCS Sabaao

1UNEeS Miercolies VICIINCS

e

TESTIMONIO ENCUESTA CTA ENCUBIERTA

CTA VENTA DIRECTA VENTA POR DM VENTA POR DM



Gque pasa Si no esoy
en un iase de venta ni
en evergdgreen?




¢s un gran momenio para...




humanizar

Hay que crear confianza y conexion para gue te vean
como la guia y/o el referente gue nunca han tenido

e [U Nistoria

e Historias de tus clientes

e Contenido emocional profundo

e Detras de camaras de tu metodo



humanizar

LolquemadiCive

Hoy he tenido uno de esos dias donde nada sale como estaba previsto...
pero aun asi, he sacado adelante [X tarea especifica de tu trabajo].

A veces pensamos gue todo el mundo lo hace perfecto y sin caos... pero no.

Agui tambien hay improvisacion, aprendizaje y mucha pasion por lo gue hago.



humanizar

Folquenadieive

Hoy he tenido uno de esos dias donde nada sale como estaba previsto...
pero aun asi, he sacado adelante [X tarea especifica de tu trabajo].

A veces pensamos gue todo el mundo lo hace perfecto y sin caos... pero no.

Agui tambien hay improvisacion, aprendizaje y mucha pasion por lo gue hago.

Lulilosonaldensabajo

Mi forma de trabajar se basa en 3 cosas:
- claridad
- acompanamiento real
- estrategias que funcionan en el mundo real

No me interesa vender formulas magicas.
Me interesa que la gente avance de verdad.



humanizar

LolquenadiCive LuliloSoliiadeiwabajo

Hoy he tenido uno de esos dias donde nada sale como estaba previsto... Mi forma de trabajar se basa en 3 cosas:
pero aun asi, he sacado adelante [X tarea especifica de tu trabajo]. - claridad
- acompanamiento real
A veces pensamos gue todo el mundo lo hace perfecto y sin caos... pero no. - estrategias que funcionan en el mundo real
Agui tambien hay improvisacion, aprendizaje y mucha pasion por lo gue hago. No me interesa vender formulas magicas.

Me interesa que la gente avance de verdad.
l t - 9 / 9 / q [] 9
Ensenanza | !)-P&l&ﬂéﬁi

Hoy quiero dejarte una mini-leccion que ojala me hubieran dicho antes:
[Frase clave muy concreta - muy enfocadal]
La mayoria se complica, pero cuando entiendes esto, todo cambia.



humanizar

rolquenadieive

Hoy he tenido uno de esos dias donde nada sale como estaba previsto...
pero aun asi, he sacado adelante [X tarea especifica de tu trabajo].

A veces pensamos gue todo el mundo lo hace perfecto y sin caos... pero no.

Agui tambien hay improvisacion, aprendizaje y mucha pasion por lo gue hago.

Lalosoliadencabajo

Mi forma de trabajar se basa en 3 cosas:
- claridad
- acompanamiento real
- estrategias gue funcionan en el mundo real

No me interesa vender formulas magicas.
Me interesa que la gente avance de verdad.

Ensenanzapracuca Micgoranecdoconaprendizaje

Hoy quiero dejarte una mini-leccion que ojala me hubieran dicho antes:
[Frase clave muy concreta - muy enfocadal]
La mayoria se complica, pero cuando entiendes esto, todo cambia.

Ayer me paso algo que me recordo por gue hago 1o que hago...
Cuenta anecdota simple humana
Conclusion:
A veces |o que necesitas No es mas informacion,
sino sentirte acompahnado/a en el camino.



humanizar

Folquenadieine

Hoy he tenido uno de esos dias donde nada sale como estaba previsto...
pero aun asi, he sacado adelante [X tarea especifica de tu trabajo].

A veces pensamos gue todo el mundo lo hace perfecto y sin caos... pero no.

Agui tambien hay improvisacion, aprendizaje y mucha pasion por lo gue hago.

Ensenanzapracuca

Hoy quiero dejarte una mini-leccion que ojala me hubieran dicho antes:
[Frase clave muy concreta - muy enfocadal]
La mayoria se complica, pero cuando entiendes esto, todo cambia.

Luprocesoioueeiieioiproiesional

Muchos me preguntais como decido [BENEFICIO/RESULTADOS].
La verdad es que siempre sigo estos dos criterios:
1. Criterio profesional
2. Criterio que aporta calma/confianza al cliente
Funcionan siempre.
No se trata de hacerlo rapido, sino de hacerlo con intencion.

Lalosonaideisabajo

Mi forma de trabajar se basa en 3 cosas:
- claridad
- acompanamiento real
- estrategias gue funcionan en el mundo real

No me interesa vender formulas magicas.
Me interesa que la gente avance de verdad.

Micporanecdoiconapeendizaje

Ayer me paso algo que me recordo por gue hago 1o que hago...
Cuenta anecdota simple humana
Conclusion:
A veces |o que necesitas No es mas informacion,
sino sentirte acompahnado/a en el camino.



humanizar

Folquenadieine

Hoy he tenido uno de esos dias donde nada sale como estaba previsto...
pero aun asi, he sacado adelante [X tarea especifica de tu trabajo].

A veces pensamos gue todo el mundo lo hace perfecto y sin caos... pero no.

Agui tambien hay improvisacion, aprendizaje y mucha pasion por lo gue hago.

Ensenanzapracuca

Hoy quiero dejarte una mini-leccion que ojala me hubieran dicho antes:
[Frase clave muy concreta - muy enfocadal]
La mayoria se complica, pero cuando entiendes esto, todo cambia.

Luprocesoioueeiieioiproiesional

Muchos me preguntais como decido [BENEFICIO/RESULTADOS].
La verdad es que siempre sigo estos dos criterios:
1. Criterio profesional
2. Criterio que aporta calma/confianza al cliente
Funcionan siempre.
No se trata de hacerlo rapido, sino de hacerlo con intencion.

Lullosonaldenrabajo

Mi forma de trabajar se basa en 3 cosas:
- claridad
- acompanamiento real
- estrategias gue funcionan en el mundo real

No me interesa vender formulas magicas.
Me interesa que la gente avance de verdad.

Micporanecaoconapeendizaje

Ayer me paso algo que me recordo por gue hago 1o que hago...
Cuenta anecdota simple humana
Conclusion:
A veces |o que necesitas No es mas informacion,
sino sentirte acompahnado/a en el camino.

Luladomascoudiano

Haciendo un cafée antes de ponerme con [X tarea importante]
Peguenos rituales gue me ayudan a trabajar mejor.



interacwar

CONVERSACION MOMENTOS

REFLEXIONES

UNPOPULAR
OPINION



interacwar

d1Y1 DI'Q ACION

Dime que eres [IDENTIFICACION DEL CLIENTE IDEAL] sin
decirme que eres [IDENTIFICACION DEL CLIENTE IDEAL]

Dime gue ofreces terapia de pareja/Dime que vas a terapia de
Dareja sin decirme gue vas a terapia de pareja.

s Que es eso/ s,Cual es la [COSA RELACIONADA CON TU
SERVICIO] QUE TE ENCANTA PERO AUN NO TE HAS
ATREVIDO HACER?

;s Cual es el tratamiento estetico gue te encanta pero aun No
te has atrevido a hacer’



interacwar

SONVECISACION

Si tuvieras que empezar de cero [IDENTIFICACION CLIENTE
IDEAL] hoy mismo... s,Cual seria la primera cosa que harias?

Situvieras que empezar de cero tu cambio fisico hoy mismo...
;o Cual seria la primera cosa gue harias’

Describe [COSA RELACIONADA CON TU SERVICIO o SECTOR]
en unas 4 palabras

Describe tu situacion financiera en unas 4 palabras



interacwar

INPDOPUIAIZODINIOX

iPerdon! Pero alguien tenia que decirlo
[COSA RELACIONADA CON SERVICIO/NICHQ] esta sobre valorado

iPerdonl Pero alguien tenia que decirlo
=l matcha esta sobre valorado

Se que esto hara enfadar a varios [DEL SECTOR], PERO
[ESPACIO PARA SINCERARSE]

Se gue esto hara enfadar a varios nutricionistas, PERO muchas
veces la gente no necesita mas dietas, sino aprender a escuchar
SU cuerpo vy tener una relacion mas sana con la comida.



interacwar

INPDOPUIAIZODINIOX

Normalicemos hablar de como [COSA DEL SECTOR/SERVICIO] no
es tan importante como pensamos

Normalicemos hablar de como seguir todas las tendencias de
decoracion Nno es tan importante como pensamos.

Algo que jamas voy a soportar es ver cOmo otras personas de
mMi sector hacer [COSA DEL NICHO]

AlSO gue jamas voy a soportar es ver como otras personas de mi sector
hacen promesas vacias gue Nno pueden cumplir solo para vender.



interactuar
RIOUVIIIS I RN
[COSA DEL SECTOR/SERVICIO] como cuando dices que van a ser
O Mminutos en redes y son 2 horas.

Ponerte a editar es como cuando dices gue van a ser O
MiNnutos en redes... y de repente han pasado 2 horas.

S Alguien mas se ha dado cuenta de que X es igual a Y?

JAlguien mas se ha dado cuenta de que la moda ‘basica’ es igual a la
luxury pero con otro logo vy 10 veces el precio”?



ineracwar
AREDRERQCR RGN

[COSA DEL SECTOR/SERVICIO] como cuando dices que van a ser
O Mminutos en redes y son 2 horas.

Ponerte a editar es como cuando dices gue van a ser O
MiNnutos en redes... y de repente han pasado 2 horas.

Te das cuenta de [COSA DE TU NICHO] como cuando te invitan a
salir despues de las 9pm y ya deja de parecerte un planazo.

Te das cuenta de gue tu energia no es infinita como cuando te invitan a
salir despues de las O pm vy va deja de parecerte un planazo.



interacwar

‘“‘111\ XT1ONECS

Tu proximo nivel ya esta aqui, lo Unico que te detiene es el [TEMA
NICHO/SECTOR]

Tu proximo nivel ya esta aqui, lo unico que te detiene es la
constancia en tus entrenamientos.

s Que te parece si te digo que el exito no es [COSA DEL NICHQO]
sino [COSA DEL NICHO]?

JQue te parece si te digo gue el exito en redes Nno es publicar mas sino
comunicar mejor’



interacwar

SOMCNXTONECS

;,Cual fue la creencia que tuviste que ‘desaparender’ para poder
crecer en [COSA NICHO/SECTOR]?

JCual fue la creencia gue tuviste gue ‘desaprender’ para
poder avanzar en tu pbienestar emocional”

La mayoria de la gente no falla porgue no puedan, Sin0 porgue
[COSA DEL NICHO/SECTOR]

La mayoria de la gente no falla porgue No pueda, SiINO Porgue NUNCca
revisan en gue se les va realmente el dinero.



Ahora. Imanos a la obral

Vamos a callar a la overthinker interna
Vamos a bajar expectativas
Vamos a probar hasta dar con nuestro estilo, tono, enfogue...

Vamos a organizar un calendario de stories semanales en funcion
de nuestro momento en el negocio / estrategia



ladelanie!

Karen Gregorio




