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e Refrescando conceptos basicos - La importancia de entender y definir tu
embudo de negocio

e Ahondando en la fase de captacion

e Todo sobre un lead magnet - Ejemplosy mas ejemplos

e Desgranando un embudo de captacion real |

e Desgranando un embudo de captacion real 2

e Claves para gue un embudo funcione
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REGALO

VEJEMPLOS DE FORMATOS DE LEAD MAGNET

1. Lead magnets descargables

» Ebookaguia practica [g): "Checklist de..”).

# Plantillas editables [g): Motion, Canva, Excel).

o ‘Workbooks o diarios

# |nfogratias.

o Audio descargable [meditacion, capsula formativa).

B Lista de 22 formatos diferentes para tu lead magnet 2 LA A e

# FRetos de 3-5 dias. 'Q'

1§ Lista de 40 ejemplos diferentes de lead magnet por nicho + Talrcndinacns o mastrcacscon ropian

# ‘Webinar evergreen (grabado, automatizado).

#» 9 ejemplos de embudos dibujados * Bootcamp ntensh,

3. Lead magnets interactivos / de diagnéstico

1 Estructura propuesta de entrega de lead magnet + _Test de autodiagndstico (s "Que tipo de X ares’)
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DESCONOCIDO

cComo hago para que la gente me vea y
visibilidad me conozca?

ACCION SEGUIDOR
cComo hago para que esta gente que ya me ha
captacion VIisto se interese por lo que hago y me de su

contacto?
LEAD

ACCION

cComo hago para que esta gente que ya me ha
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de mi producto?
CLIENTE
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“Tu cliente no salta de desconocido a comprador. Pasa
por 4 escalones de confianza. Y tu trabajo como marca
es guiarle con acciones especificas en cada fase”



visibilidad




visibilidad

Objetivo:
Esta fase es la que abre el embudo.
Ponerte delante de personas que no te conocen pero deberian conocerte, porque son tu cliente ideal.

No buscas vender todavia, sino que te vean, te escuchen y te empiecen a identificar con una idea, un
problema o una transformacion.

Por qué es importante:
"Porque nadie puede comprarte si no sabe que existes.”
Y no vale con que “te vean™ necesitas que te reconozcan como una referencia en un tema especifico,
aunque sea con un contenido de 30 segundos.
Una buena tase de visibilidad hace esto:
e Filtra: atrae a los correctos y aleja a los que no son tu cliente
e Posiciona: te asocia con una problematica o solucidn clara
e Activa: genera la primera microconexion emocional o intelectual




captacion




caplacion

Objetivo:
e Hacer que ese desconocido que ya te conocio y ya no es tan desconocido, se interese por lo que

haces y dices y quiera acercarse un poco mas a ti (por ejemplo, dejandote sus datos).
e Transforma un “me gustas” en un “te dejo mis datos, quiero seguir escuchandote” (email o el

teléfono del potencial cliente).

Por qué es importante: porque el email es el primer paso real de compromiso y control en la relacion.
Porque hasta que no tienes sus datos, no tienes una relacion. Solo un espectador.
Captar un email significa que:

e Puedes nutrirlo sin depender de algoritmos

e Puedes segmentarlo y personalizar el mensaje
e Te prepara para el momento de venta con autoridad construida

Esta es la fase donde ocurre el primer compromiso: aun no te compra, pero dice “si, quiero mas de

esto’.



nutricion




nuiricion

Objetivo:
Crear una relacion real y valiosa con la persona que ya te ha dado su email = que pase de “te
acabo de conocer” a "“me interesa todo lo que haces".
Es la fase en la que el lead (tu cliente potencial):
e Te conoce mejor
e Confia mas en ti, empieza a entender tu autoridad
e Entiende tu metodologia / enfoque
e Empieza a pensar: “si esto me lo da gratis... ;coOmo sera lo de pago?”
Por qué es importante:
Porque nadie compra a alguien en quien no confia todavia. Esta fase existe para elevar su
hivel de consciencia y prepararle para escuchar tu oferta.







venia

Objetivo:
Convertir a ese lead nutrido y conectado emocionalmente en cliente real.
Es el momento en que:
e Tu potencial cliente ya te conoce, confia en ti y entiende tu propuesta
e Esta listo para decidir (si o no), y tu le muestras la oportunidad para hacerlo.

Por qué es importante:
Porque la venta no ocurre sola. No basta con tener una oferta: hay que orquestar el
momento de decision.
La venta requiere:
e Una buena oferta irresistible
e Un mensaje claro y enfocado
e Téchicas persuasivas de venta como la urgencia y la escasez




VAMOS A
CENTRARNOS



captacion




caplacion

Objetivo de la captacion:

Transformar seguidores en contactos propios (email/teléfono), porque ahi empieza la
relacion real.

Oué NO es la captacion:

No es “pedir un like" ho es gue me vean otra vez en Instagram. Es un paso de compromiso:
“te dejo mi email porque quiero mas”.



LEAD MAGNET

QUE ES
Un lead magnet es un recurso gratuito y de valor que entregas a tu cliente ideal a cambio
de su contacto.

CLAVES PARA ENTENDERLO BIEN
e No es un regalo al azar. Esta disenado estratégicamente para resolver un

e Debe ser rapido y accionable. El cliente debe poder usarlo en minutos y sentir un
beneficio inmediato.

e Es el primer paso de confianza. Le demuestra a tu cliente que contigo avanzar es mas
facil y posible.

e Conecta con tu oterta de pago. Lo que regalas tiene que abrir el camino natural hacia lo
que vendes despueés.



LEAD MAGNET

NO ES SOLO DAR ALGO GRATIS

“Un buen lead magnet no es un regalo: es la primera
transtformacion que le das a tu cliente ideal para que sienta que
contigo el camino es mas facil y mas rapido”.



LEAD MAGNET

EN OUE TIENES OUE PENSAR AL CREAR TU LEAD MAGNET

e ;OQu€ problema urgente quiero resolverle? - uno especifico, ho todo el
universo.
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regalo aislado, es la puerta de entrada estratégica a mi ecosistema.



LEAD MAGNET

EN OUE TIENES OUE PENSAR AL CREAR TU LEAD MAGNET

e ;0ué problema urgente quiero resolverle? - uno especifico, no todo el
universo.

e ;0uUé pequena transformacion puedo darle en poco tiempo? = un “antes
y despues” claro.

e ;Oué relacion quiero iniciar con esa persona? = el lead magnhet no es un
regalo aislado, es la puerta de entrada estratégica a mi ecosistema.

e ;COMO conecto ese lead magnet con lo que vendo después? - debe ser
coherente. Si vendes coaching de productividad, no ofrezcas un test de
eneagrama; otrrece una plantilla de agenda semanal.



LEAD MAGNET

OUE TIENE OUE RECIBIR LA PERSONA CON TU LEAD MAGNET

e Valor inmediato:
o Algo que le ayude YA, sin esperar, sin rodeos. Tiene que sentir: “esto me ha servido,
Incluso sin pagar”.
o Ejemplo: una checklist que le ahorra tiempo hoy mismo.
e Resolucion de un dolor muy concreto:
o No un manual de 200 paginas ni algo genérico.
o Ejemplo: en vez de “Guia de nutricion holistica”, mejor “Menu expres de 3 dias para
regular tus digestiones”.
e Un “microéxito” real:
o Que le haga sentir un avance. Asi su cerebro asocia tu marca con progreso = y quiere
mas.
o Ejemplo: en un reto de 3 dias, que en el dia 1 ya haya conseguido una mini
transformacion visible.



EIEMPLOS DE
FORMATOS




Lead maghets descargables
e Ebook o guia practica (ej: “Checklist de..”).
e Plantillas editables (ej: Notion, Canva, Excel).
e Workbooks o diarios.
e Infografias.
e Audio descargable (meditacion, capsula formativa).



Lead maghets experienciales
e Retos de 3-5 dias.
e Minicursos gratuitos (email, WhatsApp o platatorma).
e Taller en directo o masterclass (con replay).
e Webinar evergreen (grabado, automatizado).
e Bootcamp intensivo.




Lead magnets interactivos/de diagnostico
e Test de autodiagnhdstico (ej: “Oué tipo de X eres”).
e Quiz con resultados personalizados.
e Calculadoras (e): ROI, gasto, nivel de X).
e Encuestas con devolucion de resultados.



Acceso a una comunidad exclusiva
e Acceso a grupo privado de WhatsApp/Telegram/FB.
e Acceso a una newsletter.
e Espacio de networking o mastermind gratuito.



Otros formatos creativos
e Demo gratuita / trial de producto.
e Sorteos (a cambio del email).
e Recursos fisicos (checkKlist imprimible enviada).
e Espera de lista VIP para un lanzamiento.
e OR a una descarga gratuita en un evento presencial.



EJIEMPLOS DE LEAD
MAGNETS POR NICHOS



Coach de parejas

Test: “’En qué fase esta tu relacion ahora
MISMo?” con resultado personalizado.



Psicologa para mujeres en piloto
autlomatico

ChecKlist: “7 senales de que estas viviendo en
piloto automatico (y como empezar a salir hoy)”



Nutrieion holistuea

Menu exprés descargable: “3 dias de recetas
faciles para equilibrar tu energia sin contar
calorias”



Experta en erianza conseiente

Guia descargable PDF: "12 frases probadas para
poner limites sin gritar, segun la edad de tu hijo
(3 a 12 anos)".



Coaeh de muasieos

Mini-curso: “3 ejercicios diarios para
desbloquear tu creatividad musical en menos
de 15 minutos’”.



Psicologdia opositores

Audio guiado: “Meditacion de b minutos para
calmar la ansiedad antes de estudiar”.



Nedoeio de stop motion (video para
mareas )

Plantilla en Canva: "Storyboard editable para tu
proximo anuncio en redes”



Coach somateo

Audio experiencia de 7 dias: “Respira y regula: 7
practicas de 7 minutos para salir del modo
alerta’.



Coach de emprendedoras
Instagram)

"Prompt para conseguir 5 ajustes de tu BIO en
Instagram y empezar a atraer clientes hoy"



Mentoria de negocios digitales

Video pregrabado: “Mapa de fases de madurez
de tu negocio digital: descubre en cual estas y
QUE necesitas para crecer”



Nutrieion animal

ChecKlist: “10 alimentos que tienes en casa y
gue pueden danar la salud de tu perro"-



Enwrenamiento para mujeres

Guia visual: “Calendario de entrenamiento segun
tu ciclo menstrual”



Coach deporitvo

Video pregrabado: clase gratuita



Soltware

7 dias de prueba gratuita



0S TOCA

e 15 min para definir al menos 5 posibles lead magnets
estratégicos para tu negocio.

e 15 min puesta en comun e ideas colectivas en grupo.



https://docs.google.com/document/d/14pGUk8fpeFqhag2IlbjpZto4N-eah8KmVqvn0NgoqrE/edit?usp=sharing
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EN ESTE TALLER DE COPYWRITING DE AGCESO INMEDIATO VAS A DESCUBRIR:

El detalle que la mayoria de las
empresas se resisten a
cambiary que es tu
oportunidad para captar
clientes antes que ellas.

Las falacias que escuchas
una y otra vez sobre lo que se
supone que es un texto
comercial atractivo y mas vale
que ignores.

El proceso para dejar de ser
un cliché con patas y empezar
a escribir textos comerciales
dificiles de pasar por alto.

La forma de utilizar ChatGPT
para ahorrar tiempo al escribir,
sin que el resultado sean
textos ramplones y previsibles.

Y todo esto a través de
ejemplos de marcas a las
que hemos ayudado en el

ultimo afo a decir adios a
los textos aburridos.
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TE DA TODAS LAS CLAVES, EN LOS PROXIMOS 60 MINUTOS,

MAAIDER TOMASENA,

CED de la agencia FLUO y fundadora de la Escuela de Copywriting.

Expansion (AETETD Geueeuskaltel @ foeay -

LEVOLEERS

& L
s TheSingaarkitchen | s o F IO TX B r— @ volters Kluwer Qcinfa
tElco

metricool SAIGU @Vaillant 05t NDITEX ©€® &9 siierdina

«Porgue, junto a mi equipo, ensefio a profesionales y ernpresas a transmitir con
palabras lo extracrdinarios que son para que nunca les falten clientes. Ademdas,
P s n s g trabajamos los textos de marcas internacionales lideres en su sector y reconocidas
Pag. visualizacion ) ) _ )
taller por crear vardaderos vinculos emocionales con sus clientes. Me encantaria
[ oo o (oo coe— ayudarte a ti también a llegar a ese mismo punto».
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TALLER GRATUITO

DEBERIA SER EVIDENTE LO BUENO QUE ES

ESO QUE VENDES,

Sin embargo, en plena era de la indiferencia, vas a tener que
ganarte la atencidn de las personas para que se den cuenta de
alle a base de palabras.

Pag. visualizacion

Pag. registro Palabras craibles, relevantes, dispares, cautivadoras.. Palabras que

taller » _ :
e — oo — nadie pueda ignorar.
. Descubre por donde empezar a cambiar esos textos que escribes
a1 m cadade

ACCEDER GRATIS AHORA =
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EMAIL REPLAY

Escuela de Copywrit. Recibidos ;Quieres la grabacion del taller con Maider? - Aqui la tienes (para verla a tu ritmo

Hola, Cris:
Antes de nada, gracias por registrarte al taller.

Sabemos que no fue por casualidad. Algo te empujo a ello porgue quieres
diferenciarte y destacar entre tanto ruido que hay en internet, pero ademas tienes
claro que el camino para lograrlo es a través de las palabras.

Asi que, para que puedas disfrutar con calma y tomar nota de detalles clave, hemos

decidido compartir contigo la grabacion del taller online. P POSICION?™"
--.‘cumg UN P A
Email Venta con Email Venta con Email Venta con ESDETE un momento. .. RIEBLE gy o TEREEY

Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

_z%@_@;@&@_w#.@— Antes de que te sumerjas en el taller tenemos que pedirte dos cosas que nos van

a ayudar y que, al mismo tiempo, son buenas para ti:

1. Si, por lo que sea, este mensaje termind en la pestana de Spam o en la Un abrazo,

El equipo de la Escuela de Copywriting

bandeja de promociones arrastra este e-mail a tu bandeja de entrada . Solo asi

recibiras nuestras proximos mensajes.
2. Cuéntanos respondiendo a este correo: ;Qué te ha parecido el taller?, ; Qué
es lo que mas te ha gustado?, ;Qué cambiarias o has echado en falta?

Gracias por tu ayuda. Ahora si, te dejamos que disfrutes de esta clase con Maider
Tomasena.
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EMAIL REPLAY

Escuela de Copywrit.

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas c, 1dia (:) 1dia @ 1dia @7

Hola, Cris:
Antes de nada, gracias por registrarte al taller.

Sabemos que no fue por casualidad. Algo te empuj6 a ello porque quieres ~
diferenciarte y destacar entre tanto ruido que hay en internet, pero ader:n_as tréhes
claro que el camino para lograrlo es a través de las palabras.

Asi que, para que puedas disfrutar con calma y tomar nota de detalles clave, hemos
decidido compartir contigo la grabacion del taller online.

Espera un momento...

Antes de que te sumerjas en el taller tenemos que pedirte dos cosas que nos van
a ayudar y que, al mismo tiempo, son buenas para ti:

1. Si, por lo que sea, este mensaje termind en la pestana de Spam o en la

bandeja de promociones arrastra este e-mail a tu bandeja de entrada . Solo asi
recibiras nuestras proximos mensajes.

2. Cuéntanos respondiendo a este correo: ;Qué te ha parecido el taller?, ; Qué
es lo que mas te ha gustado?, ;Qué cambiarias o has echado en falta?

Gracias por tu ayuda. Ahora si, te dejamos que disfrutes de esta clase con Maider
Tomasena.
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EMAIL VENTA CON OFERTA 1 - OFERTA IRRESISTIBLE

Escuela de Copywrit. Recibidos No es magia ni genialidad, es ESTE metodo - Con descuento y todos los bonus incluidos -

Hola, Cris:
i, Pudiste ver el taller online de copywriting?

Espero que si, porque Maider compartidé contigo una foto completa de las claves
necesarias para posicionarte como una marca creible y diferente.

Puede que tras entender qué caracteristicas tienen los textos comerciales que
venden y revisar lo que no esta funcionando en tus copys, te estés preguntando:

£como continuo a partir de aqui?
Email Venta con Email Venta con Email Venta con

Email Repla f 1 f ferta 3 . p . .
. erene iy o Si ves claro que tus textos necesitan un cambio urgente y quieres hacerlo en el

i " = ) ) . . .
M@L@L@#@— menor tiempo posible aqui dentro esta el método completo para transformar los

textos de tu negocio, empresa o marca personal.

Accede ahora a Copywriting para Empresas y Emprendedores con el descuento

de 100 € y los 3 bonus incluidos por tiempo limitado »

APRENDE A DIFERENCIARTE EN TU MERCADC Copywriting q¢

GANARTE LA CONFIANZA DE TUS CLIENTES ¥ -~

AUMENTAR TUS INGRESOS CAMBIANDO TAN =
SOLOLASPALABRAS.
CHATGPT APLICADO A LA INVESTIGACION R — SR R

- SEQ COPYWRITING B

-ELCURSO DE COPYWRITING PARA LANZAMIENTOS.
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EMAIL VENTA CON OFERTA 1 - OFERTA IRRESISTIBLE

Recibidos No es magia ni genialidad, es ESTE metodo - Con descuento y todos los bonus incluidos

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas c, 1dia (:) 1-dia @ 1 dia @7

Hola, Cris:
i, Pudiste ver el taller online de copywriting?

Espero que si, porque Maider compartidé contigo una foto completa de las claves
necesarias para posicionarte como una marca creible y diferente.

- , ] L] " ‘
Puede que tras entender qué caracteristicas tienen los textos comerciales que ’,o‘
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venden y revisar lo que no esta funcionando en tus copys, te estés preguntando:
£como continuo a partir de aqui?

Si ves claro que tus textos necesitan un cambio urgente y quieres hacerlo en el

*

menor tiempo posible aqui dentro esta el método completo para transformar los ,+**
textos de tu negocio, empresa o marca personal.

Accede ahora a Copywriting para Empresas y Emprendedores con el descuento
de 100 € y los 3 bonus incluidos por tiempo limitado »

APRENDE A DIFERENCIARTE EN TU MERCADC Copywriting q¢

GANARTE LA CONFIANZA DE TUS CLIENTES Y e

AUMENTAR TUS INGRESOS CAMBIANDO TAN  r—
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- SEQ COPYWRITING B
-ELCURSO DE COPYWRITING PARA LANZAMIENTOS.
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EMAIL VENTA CON OFERTA 1 - OFERTA IRRESISTIBLE

¢ Por qué tu negocio necesita esta formacion?

Porque incluye el mismo método con el que trabajamos con nuestros clientes. Un
sistema de lo mas sencillo con el que lograras ver tu negocio desde una nueva
perspectiva y te ofrecera la claridad imprescindible para escribir en el dia a dia:

* propuestas comerciales;
* paginas web;

+ paginas de venta;

* correos electronicos:

s anuncios;

+ contenidos y redes sociales;

+« mensajes del servicio de atencion al cliente.

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3 Y también todos esos elementos que, redactados de manera creible, coherente y

> horas @ 1dia @ 1-dia @ 1 dia @7 auténtica, haran el trabajo pesado de venta y marketing por ti.
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EMAIL VENTA CON OFERTA 1 - OFERTA IRRESISTIBLE

¢ Por que te interesa entrar ahora?

Porgue esta oferta incluye un descuento de 100 € sobre el precio oficial del
programa.

Y, porque ademas, hemos incluido 3 bonus especiales, que complementan a la
perfeccion al programa y te permitiran implementar la informacion mas rapido y de
manera mas sencilla:

BONUS 1: La guia de ChatGPT aplicado a la investigacion, con la que

descubriras como explotar al maximo la inteligencia artificial para ahorrar tiempo,

Ermnail Venta con Email Venta con Email Venta con

Email Replay Sferta | oferta’2 oferti 3 obtener ideas nuevas y encontrar informacion valiosa.

2 horas @ Ldia @ =2 @ - @ BONUS 2: SEO copywriting, con Isabel Romero, donde aprenderas a captar

trafico desde los motores de busqueda (PVP: 97 €).

BONUS 3: Copywriting para Lanzamientos. Este es nuestro programa especifico
para conseguir picos de ventas a traves de campanas especiales (PVP: 197 €).

Descubre ahora todos los detalles »
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EMAIL VENTA CON OFERTA 1 - OFERTA IRRESISTIBLE

Este programa esta disefiado para empresas, emprendedores y profesionales con
poco tiempo, pero con una necesidad enorme de cambiar su forma de comunicar de
manera urgente, e incluye:

+ decenas de recursos y plantillas descargables;

+ centenares de ejemplos reales en espanol en los que encontrar inspiracion;
* acceso inmediato e ilimitado:

+ actualizaciones permanentes;

+ cerificado de finalizacion.

Esperamos verte dentro de la plataforma.

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3 Un abrazﬂ,

2 horas 1dia 1-dia @ 1 dia @7
@ @ El equipo de la Escuela de Copywriting

P.D. 1: ;i Te gustaria contar con flexibilidad en el pago? Esta oferta incluye
también la posibilidad de fraccionar el pago en 3 plazos, para que puedas empezar
la formacion hoy mismo y pagarla a medida que vas aprendiendo.

P.D. 2: Si por cualquier razon, pasados hasta 15 dias de la compra del curso,
sientes que no es para ti, envia un email a cursos @ escueladecopywriting.com y te

devolveremos el importe integro del dinero que has invertido.

P.D. 3: Si tienes cualquier duda o pregunta sobre el programa responde a este email
o escribenos por WhatsApp vy te ayudaremos.




Email Venta con Email Venta con Email Venta con
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2 horas c, 1dia (:) 1-dia @ 1dia @7
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Este programa esta disefiado para empresas, emprendedores y profesionales con

manera urgente, e incluye:

+ decenas de recursos y plantillas descargables;
+ centenares de ejemplos reales en espanol en los que encontrar inspiracion;

+ actualizaciones permanentes;
« certificado de finalizacion.

Esperamos verte dentro de la plataforma.
Un abrazo,

El equipo de la Escuela de Copywriting

P.D. 1: ;i Te gustaria contar con flexibilidad en el pago? Esta oferta incluye o

la formacion hoy mismo y pagarla a medida que vas aprendiendo.

P.D. 2: Si por cualquier razon, pasados hasta 15 dias de la compra del curso,
sientes que no es para ti, envia un email a cursos @ escueladecopywriting.com y te

devolveremos el importe integro del dinero que has invertido.

o escribenos por WhatsApp vy te ayudaremos.
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* acceso inmediato e ilimitado:
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deyyibando otya objecion:
el dinevo

escribe paya deyyibay
cualquier objecidn




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

Escuela de Copywrit. Recibidos Mo queremos mentirte - Solo te diremos la verdad

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas c, 1dia (:) 1-dia @ 1dia @7

Hola, Cris:

Sabemos que si estas aqui es porque sabes que escribir mejor, con mas chispa y de
una forma que no te puedan ignorar, es clave para seducir a tus clientes y que te

elijan por encima de tu competencia.

Para nosotros seria muy facil prometerte que con solo una leccion de esta formacion
vas a multiplicar tus ingresos por 1 000 y que en un par de meses estaras
comprando un Ferrari que te lleve a tu flamante jet privado.

Pero no seria bueno para ti ni para nosotros, asi que te contaremos solo la verdad.

Si aplicas lo que vas a aprender en esta formacion en un mes estaras escribiendo
textos de una forma diferente como no lo habias hecho hasta ahora, y esa
nueva manera de mostrar tus productos o servicios conseguira que aumenten tus

ventas.

Esto es asi porque hemos creado una formacion practica de menos de 20 horas
que va al grano y que te ensena las bases del copywriting y como aplicarlas en areas
concretas (paginas de venta, email marketing, redes sociales,...) para que te
diferencies de los demas y escribas textos que si conviertan.

Transforma ahora tu forma de vender »




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

Escuela de Copywrit. ... Recibidos No queremos mentirte - Solo te diremos la verdad
....-.-.---..-....---" beneficios/
Asunto \ pre __...---__..----""' punto B del vigje del
hea \f'_...-_..---"""' diente
] o7
Hola, Cris:

Sabemos que si estas aqui es porque sabes que escribir mejor, con mas chispa y de
una forma que no te puedan ignorar, es clave para seducir a tus clientes y que te

elijan por encima de tu competencia.

Para nosotros seria muy facil prometerte que con solo una leccion de esta formacion
vas a multiplicar tus ingresos por 1 000 y que en un par de meses estaras

comprando un Ferrari que te lleve a tu flamante jet privado.

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas @ 1dia @ 1dia @ 1 dia @7 Pero no seria bueno para ti ni para nosotros, asi que te contaremos solo la verdad. ;e“eﬁ°‘°3
R

Si aplicas lo que vas a aprender en esta formacion en un mes estaras escribiendo  |,.-*

textos de una forma diferente como no lo habias hecho hasta ahora, y esa
nueva manera de mostrar tus productos o servicios conseguira que aumenten tus

ventas.
vehiculo
Esto es asi porque hemos creado una formacion practica de menos de 20 horas
que va al grano y que te ensena las bases del copywriting y como aplicarlas en éreas“‘
concretas (paginas de venta, email marketing, redes sociales,...) para que te -
diferencies de los demas y escribas textos que si conviertan.
CTA

|-l')
Transforma ahora tu forma de vender »




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

Ermnail Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas @ 1 dia @ 1-dia @ 1 dia @

Descubre Copywriting para Empresas y Emprendedores, con 100 € de
descuento y TODOS los bonus incluidos por tiempo limitado.

E -
¢¢ Copywriting

P @MPresas

y emprendedores

Podemos decir todo esto bien alto porque sabemos que nuestro método funciona.

Porque nuestros alumnos asi nos lo hacen saber:
+ Te guia paso a paso, como mencioné Francisco Herrera.

«He visto que hay una forma distinta y efectiva de poder llegar a las personas a
través del copywriting, y para ello es muy importante poder contar con un método
como guia. Lo que cambié v estoy incorporando en mi dia a dia ha sido mi nueva

forma de ver los textos».

+ Te ayuda a incorporar los conceptos con ejercicios, como valord Maialen

Oregi.

«Lo gue mas me ha gustado del curso es que con los ejercicios ya dejas cosas
decididas y plasmadas. Esto de |la escritura persuasiva es todo un mundo».

+ Y te lo demuestra a través de ejemplos concretos aplicados a empresas,
profesionales y equipos de trabajo, como destaco Uxue Ajuriagoxeascoa.




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

URGENCIA
Descubre Copywriting para Empresas y Emprendedores, con 100 € de ___..--“"‘
descuento y TODOS los bonus incluidos por tiempo limitado. o
confador regyresivo:
URGENCIA
lll‘-“‘?
‘ Lﬁ' Festimonios: calidad g
chicidad de |
¢¢ Copywriting procivdad dele
m
P @Mmpresas K
y emprendedores “v‘

Email Venta con Email Venta con Email Venta con . . . .
Email Replay Sferta 1 oferta’? oferts 8 Podemos decir todo esto bien alto porque sabemos que nuestro método funciona.

2 hor;ax_.@_ 1dia _@ 1-dia __@ 1 dia @ Porque nuestros alumnos asi nos lo hacen saber:

+ Te guia paso a paso, como mencioné Francisco Herrera.

«He visto que hay una forma distinta y efectiva de poder llegar a las personas a
través del copywriting, y para ello es muy importante poder contar con un método
como guia. Lo que cambié v estoy incorporando en mi dia a dia ha sido mi nueva

forma de ver los textos».

+ Te ayuda a incorporar los conceptos con ejercicios, como valord Maialen

Oregi.

«Lo gue mas me ha gustado del curso es que con los ejercicios ya dejas cosas
decididas y plasmadas. Esto de |la escritura persuasiva es todo un mundo».

+ Y te lo demuestra a través de ejemplos concretos aplicados a empresas,

profesionales y equipos de trabajo, como destaco Uxue Ajuriagoxeascoa.




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

«(Gracias a Copywriting para Empresas he aprendido que existe una manera
especifica de orientar el copy a la estrategia empresarial y cual es la manera de
hacerlo (como siempre en vuestros cursos, de forma clara, directa y de muy facil

comprension)s.

Esto es lo que puede marcar la diferencia y hacer que tu negocio continie
sonando como siempre o se transforme, a partir de ahora gracias a un mensaje

claro y contundente.

Y esto nos recuerda a una alumna de la Escuela de Copywriting, Beatriz Robles, que
en 2015 nos preguntd si aprender a escribir buen copywriting le podria ayudar a la
hora de lanzar su web de consultoria en seguridad alimentaria.

El trabajo que hizo de copy después de formarse con nosotros fue impresionante.

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas ‘:' 1dia ‘:’ 1dia @ 1 diia @

FORTADA BOBRE Ml CONFEREMCIAR PREMEA BLOG FORMACION CONTACTO L T . - |

BEATRIZ ROBLES i

)y

Divulgacion alimentaria

basada en la evidencia

para luchar contra la
desinformacién.

¢ Para qué le sirvid aprender la habilidad de escribir textos persuasivos? Ella te lo

cuenta I'I"IEjEII’ que nosotros:




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

«(Gracias a Copywriting para Empresas he aprendido que existe una manera
especifica de orientar el copy a la estrategia empresarial y cual es la manera de
hacerlo (como siempre en vuestros cursos, de forma clara, directa y de muy facil
comprension)s. Festimonio con prueba
gvéfica

Esto es lo que puede marcar la diferencia y hacer que tu negocio continie
sonando como siempre o se transforme, a partir de ahora gracias a un mensaje  L.*°
claro y contundente. “u"'
Y esto nos recuerda a una alumna de la Escuela de Copywriting, Beatriz Robles, que
en 2015 nos preguntd si aprender a escribir buen copywriting le podria ayudar a la

hora de lanzar su web de consultoria en seguridad alimentaria.

El trabajo que hizo de copy después de formarse con nosotros fue impresionante.

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas ‘:' 1dia ‘:’ 1dia @ 1 diia @

FORTADA BOBRE Ml CONFEREMCIAR PREMEA BLOG FORMACION CONTACTO L T . - |

BEATRIZ ROBLES i

)y

Divulgacion alimentaria

basada en la evidencia

para luchar contra la
desinformacién.

¢ Para qué le sirvid aprender la habilidad de escribir textos persuasivos? Ella te lo

cuenta I'I"IEjEII’ que nosotros:




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

ahde sirvic para estructurar no solo los textos, sing gran parte de la estrategia de mi
empresa.
Ermpecé a escribir con intencién, buscando un objetivo, pensando en quien gquiero que lo
lea, y ol cambio fue radical en todas mis comunicaciones personales vy profesionales.

Ahora estructuro y pienso kos textos de otra manera y tambien veo gue me cuesta menas
escriblr.

Ha sido un antes y despuds porgue también dejé de dispersarme y empedct a enfocanmes,

BEATRII ROBLES, DIVULGADDHA ALIMENTARLA

Hoy la puedes ver en los principales medios de comunicacion hablando sobre este
tema, en el programa de television Saber viviry como docente en la Universidad
Isabel I.

Ayudarte a articular tu mensaje de forma que suene interesante, importante y

) Email Venta con Email Venta con Email Venta con digno de atencion es nuestra especialidad en la Escuela de Copywriting.
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas (:’ 1dia ,@L@_—.1 dia @ Empieza a cambiar tus textos hoy mismo »

Y lléevate ademas TODOS los bonus con los que no solo ahorraras mas tiempo

gracias a la guia de ChatGPT, sino que ademas potenciaras tu estrategia con el
taller de SEO copywriting vy las técnicas de lanzamiento que nosotros mismos
usamos y que compartimos contigo en el curso de Copywriting para Lanzamientos.

Te esperamos dentro de la plataforma.
Un abrazo,

El equipo de la Escuela de Copywriting

P.D.: Si tienes cualquier duda o pregunta sobre el programa responde a este email o

escribenos por WhatsApp y te ayudaremos.




EMAIL VENTA CON OFERTA 2 - TESTIMONIOS

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas c, 1dia (:) 1-dia @ 1 dia @7

ahde sirvic para estructurar no solo los textos, sing gran parte de la estrategia de mi
empresa.
Ermpecé a escribir con intencién, buscando un objetivo, pensando en quien gquiero que lo
lea, y ol cambio fue radical en todas mis comunicaciones personales vy profesionales.

Ahora estructuro y pienso kos textos de otra manera y tambien veo gue me cuesta menas
escriblr.

Ha sido un antes y despuds porgue también dejé de dispersarme y empedct a enfocanmes,

BEATRII ROBLES, DIVULGADDHA ALIMENTARLA

Hoy la puedes ver en los principales medios de comunicacion hablando sobre este
tema, en el programa de television Saber viviry como docente en la Universidad
Isabel I.

Ayudarte a articular tu mensaje de forma que suene interesante, importante y
digno de atencion es nuestra especialidad en la Escuela de Copywriting.

Empieza a cambiar tus textos hoy mismo »

Y lléevate ademas TODOS los bonus con los que no solo ahorraras mas tiempo
gracias a la guia de ChatGPT, sino que ademas potenciaras tu estrategia con el

*
‘Q

taller de SEO copywriting vy las técnicas de lanzamiento que nosotros mismos
usamos y que compartimos contigo en el curso de Copywriting para Lanzamientos.

Te esperamos dentro de la plataforma.
Un abrazo,

El equipo de la Escuela de Copywriting

P.D.: Si tienes cualquier duda o pregunta sobre el programa responde a este email o

escribenos por WhatsApp y te ayudaremos.

urgencia + beneficios de
los bonus

soporte
o7



EMAIL VENTA CON OFERTA 3 - ULTIMAS HORAS

Escuela de Copywrit. Recibidos ;Entraras a tiempo? - Aun puedes llevarte el descuento y los bonus

Hola, Cris.

Pasamaos por aqui para recordarte que, cuando el plazo finalice, desapareceran
las condiciones especiales para acceder a Copywriting para Empresas y
Emprendedores:

Descuento de 100 € sobre el precio oficial (y con posibilidad de
Email Venta con Email Venta con Email Venta con fraccionar el pago en tres mensualidad EE].

Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas @ 1 dia _@ I"dia _@ 1dia_ @

La guia de ChatGPT, aplicada a la investigacion.

Masterclass de SEQ copywriting, con Isabel Romero.

Curso de Copywriting para Lanzamientos.

Quiero aprovechar las condiciones especiales »




Ermnail Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2

2 horas @ 1 dia @ 1"dia _@ 1

dia

Email Venta con
oferta 3

EMAIL VENTA CON OFERTA 3 - ULTIMAS HORAS

Escuela de Copywrit.

_ Recibidos ;Entraras a tiempo? - Aun puedes llevarte el descuento y los bonus

vepaso oferta especial
Hola, Cris.

L 3
“

Pasamaos por aqui para recordarte que, cuando el plazo finalice, desapareceran
las condiciones especiales para acceder a Copywriting para Empresas y
Emprendedores:

Descuento de 100 € sobre el precio oficial (y con posibilidad de %/
fraccionar el pago en tres mensualidades).

La guia de ChatGPT, aplicada a la investigacion.

Masterclass de SEQ copywriting, con Isabel Romero.

Curso de Copywriting para Lanzamientos.

URGENCIA contadoyr
Quiero aprovechar las condiciones especiales » Yegvesivo




EMAIL VENTA CON OFERTA 3 - ULTIMAS HORAS & DOLORES

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas c, 1dia (:) 1-dia @ 1dia @7

Y lo que es peor, estaras dejando sin resolver estos problemas de tu dia a dia:

+ No se te ocurre ninguna idea novedosa para crear una nueva oferta (para ello
hemos creado el médulo 3 de Copywriting para Empresas).

+ No encuentras la forma de darle utilidad a ChatGPT sin seguir sonando como
un robot (la guia de ChatGPT te da ideas sobre como convertirlo en tu mejor
asistente).

+ No entiendes como hace tu competencia para aparecer antes que tu en los
motores de blusqueda (y entonces entenderas el valor que tiene el taller de
SEO copywriting).

+ No sabes muy bien por donde empezar a diagramar un lanzamiento (y en esto
te echamos una mano con el curso de Copywriting para Lanzamientos).

Asi que, Cris, puedes dejarlo para manana o para pasado, todo dependera de si
ahora mismo el problema de comunicacion (y de ventas) que tienes se soluciona
mejorando tus textos comerciales.

Si la respuesta es que si...

#la calidad del material s alucinante. He hecho bastantes farmaciones y tengo que
decir que ninguna con 2l nivel de excelencia de la Escuela de Copywriting. Ahora
me slento mas segura escriblendo.

Todavia estoy flipando con el matarial: estoy convencida de que se va a convertir en
un companere de trabajo mas,

El valor que ofrece es infinitamente mayor que el precio que se pagas,

ANA DOMINGUEL, RESPONSABLE OF DESARROLLO DE NEGOCID ¥ COMUIKICACION EM GOALPLAN




EMAIL VENTA CON OFERTA 3 - ULTIMAS HORAS & DOLORES

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas c, 1dia (:) 1-dia @ 1dia @7

Y lo que es peor, estaras dejando sin resolver estos problemas de tu dia a dia:

Mo se te ocurre ninguna idea novedosa para crear una nueva oferta (para ello
hemos creado el médulo 3 de Copywriting para Empresas).

MNo encuentras la forma de darle utilidad a ChatGPT sin seguir sonando como
un robot (la guia de ChatGPT te da ideas sobre como convertirlo en tu mejor
asistente).

Mo entiendes como hace tu competencia para aparecer antes que tu en los
motores de blusqueda (y entonces entenderas el valor que tiene el taller de
SEO copywriting).

Mo sabes muy bien por donde empezar a diagramar un lanzamiento (y en esto
te echamos una mano con el curso de Copywriting para Lanzamientos).

Asi que, Cris, puedes dejarlo para manana o para pasado, todo dependera de si
ahora mismo el problema de comunicacion (y de ventas) que tienes se soluciona
mejorando tus textos comerciales.

Si la respuesta es que si...

#la calidad del material s alucinante. He hecho bastantes farmaciones y tengo que
decir que ninguna con 2l nivel de excelencia de la Escuela de Copywriting. Ahora
me slento mas segura escriblendo.

Todavia estoy flipando con el matarial: estoy convencida de que se va a convertir en
un companere de trabajo mas,

El valor que ofrece es infinitamente mayor que el precio que se pagas,

ANA DOMINGUEL, RESPONSABLE OF DESARROLLO DE NEGOCID ¥ COMUIKICACION EM GOALPLAN

°
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EMAIL VENTA CON OFERTA 3 - ULTIMAS HORAS & DOLORES

Email Venta con Email Venta con Email Venta con
Email Replay oferta 1 oferta 2 oferta 3

2 horas C) 1dia (:) 1-dia @ 1dia @7

«Venia desarrollando un proyecto personal y sentia que necesitaba comunicarlo
mejor.

Pude frenar y pude descubrir la identidad y la personalidad de mi marca, eso ha
sido basico. Y a partir de ahi he desarrollado una estrategia de comunicacion.

¥o venia escribiendo textos que parecian una redaccion del colegio y ahora siento
que estoy escribliendo textos con un sentido, con un propasito, ¥ va veo los frutoss,

FABIANA LAGO, FORMADORA EN DRATORIA ¥ STORYTELLING:

Un abrazo,

El equipo de la Escuela de Copywriting

P.D. 1: Recuerda que esta formacion cuenta con una garantia de devolucion de 15

dias. Prueba sin riesgo vy, si no es lo que esperabas, te devolvemos el dinero.

P. D. 2: Si tienes cualquier duda o pregunta sobre el programa responde a este email

o escribenos por WhatsApp vy te ayudaremos.




EMAIL VENTA CON OFERTA 3 - ULTIMAS HORAS & DOLORES

Email Venta con
Email Replay oferta 1

Email Venta con
oferta 2

Email Venta con
oferta 3

2 horas C) 1dia (:) 1-dia @ 1dia @7

«Venia desarrollando un proyecto personal y sentia que necesitaba comunicarlo
mejor.

Pude frenar y pude descubrir la identidad y la personalidad de mi marca, eso ha
sido basico. Y a partir de ahi he desarrollado una estrategia de comunicacion.

¥o venia escribiendo textos que parecian una redaccion del colegio y ahora siento
que estoy escribliendo textos con un sentido, con un propasito, ¥ va veo los frutoss,

FABIANA LAGO, FORMADORA EN DRATORIA ¥ STORYTELLING:

Un abrazo,

El equipo de la Escuela de Copywriting

P.D. 1: Recuerda que esta formacion cuenta con una garantia de devolucion de 15

dias. Prueba sin riesgo vy, si no es lo que esperabas, te devolvemos el dinero.

.
.
®

P. D. 2: Si tienes cualquier duda o pregunta sobre el programa responde a este email

o escribenos por WhatsApp vy te ayudaremos.

.
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PAGINA DE CAPTACION

Sintoniza con la vida que deseas
en un solo minuto cada lunes e

Recibe gratis las ideas, herramientas o tecnicas que me han permitido
generar una realidad increible

““
““
.

Transforma tu semana en 1 minuto cada lunes

v Te destilo lo mas mas mas transformador y profundo de todo
lo que he descubierto al crear una realidad increible.

v Una pequena ficha de domin¢ que te transformacada ~ ..-*"
semana, para que tu vida comience a conducirte adonde

realmente deseas estar en salud, dinero y amor.

v Los mensajes mas transformadores y poderosos para leerlos

en uno o dos minutos.

+ Cada lunes a las 7:00am de Madrid

bsa desgranada

.
% 3
.

L

Beneficios

“‘I
““
.




Lo que opinan algunas de las casi 30.000 personas que ya los reciben

Testimonios

Me ha parecido muy
clarifificador, por decirlo de e i ;
alguna manera.. justamente - e®
este fin de semana he estado ““

en una mini voragine de
sentimientos que no me
gustaban nada... y analizandolo
conel LDS de hoy ha sido
como: “AHHH?! Asi sil! ...
Gracias por todo Rubén, y
gracias por los LDS porque
realmente son sintonizaciones
en estado puro.. mil gracias
AVY

==

Siempre leo LSD @ pero es
gue Son cComo un via
dimension. Gracias por el

recordatorio!! Qué sencillo, qué
complejo!

-

1

1

¢Por que te puedo ayudar?

Tuve un camino largo de aprendizaje e interiorizacion: estudie
Auto ridad Filosofia en la UCM, me introduje en el mundo audiovisual, cree
L 4 . "
%o el canal de YouTube y escuela online mas grande de habla

hispana sobre foto y video (RBG Escuela), creé 3 empresas, un

L 4
equipo de 20 personas, etc.

Y paralelo a todo esto y habiendo transformado mi realidad,

"A creé en 2016 el proyecto El Sendero, para el cual escribi un libro
gue han leido mas de 4000 personas, organizo un retiro
presencial anual desde el 2021 con mas de 120 personas, y he
creado esta plataforma de transformacion con multiples

profesores de diversas tematicas de crecimiento personal y

espiritual, junto con mas de 1 Millén de seguidores en todas las

redes.

Esto son solo resultados. La magia es lo que genera todo esto y
permite disfrutarlo, sin darle demasiada importancia.

Todos los secretos que me han llevado hasta aqui es lo que te

comparto en los LDS




Dime donde los quieres recibir y los tienes

M Al marcar esta casilla acepto la politica de privacidad de este sitio. Mas info

Quiero los LDS Gratis

Meoredes LI, 5L coma responsable del tratamiemo y legitimado par tu consemimleno ratara tus datcs coon la finallded de gestionar y enviarte iInformaclon ge boletines
¥ promociones a r de emall. Tus datos n elo{ados en mil platatorma de emall marketing G pomse, W an Foknls i, dane de baja en cualquler
MOMENID ¥ efarcar us derachas de acceso, recificacion, cposkclon, portabliidad, ofwido, canceleclon o cuakguler ong segun Indica la palitica de privacided.
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SECUENCIA DE EMAILS

4--...-.---.-....-

El Sendero Recibidos Solicitud de confirmacién - Hola, Cris: Gracias, podras descargar tu material ...

Hola, Cris:

Gracias, podras descargar tu material para encontrar tu propésito al
suscribirte.

iNos alegra tenerte aqui! Has recibido este email porque te has suscrito
a nuestra lista de correo. Antes de enviarte mas comunicaciones, nos
gustaria pedirte que verifiques tu direccion de email.

Para confirmar tu suscripcion, haz clic en el siguiente enlace:

Si, quiero suscribirme

Si has recibido este email por error, simplemente eliminalo. No te
suscribiras si no haces clic en el enlace de confirmacion situado mas
arriba. Y, por supuesto, puedes darte de baja en cualquier momento.

Si tienes alguna duda sobre esta lista, ponte en contacto con:
hola@elsendero.org

Gracias por tu tiempo,

Equipo del Sendero

Email de confirmacion

.
*
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Cris, aqui tienes el Audio 1 + Mapa 1
comienza tu viaje para sintonizar con tu verdadero propdsito
Escucha el Audio 1 aqui

Descarga el Mapa 1 aqui

Tomate tu tiempo
Escuchalo, completa el mapa, intégralo
Para que de verdad te sirva

Mafana te mando el siguiente.

A vivir tu aventura

Un abrazo,
Rubén del Sendero.
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AUDIO 2 + MAPA 2 gratis D  Recibidos x

Rubén del Sendero <hola@elsendero.org>  Darse de baja jue, 17]
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g Traducir al espafiol

Cris, aqui tienes el Audio 2 + Mapa 2

Este en concreto me trajo un aprendizaje enorme en mi camino hablandolo
con Magaly.
Queé facil es confundir el propdésito con el trabajo y el servicio.

Escucha el Audio 2 aqui

Descarga el Mapa 2 aqui

Toémate tu tiempo
Escuchalo, completa el mapa, intégralo
Para que de verdad te sirva

Manana te mando el 3

Que disfrutes y conectes profundo

Un abrazo,
Rubén del Sendero
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AUDIO 3 + MAPA 3 gratis D Recibidos x
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Cris, aqui tienes el Audio 3 + Mapa 3

Sobre el proposito en la pareja
Aaaaay 'amour @

Escucha el Audio 3 aqui

Primer CTA de venta
3 Descarga el Mapa 3 aqui B
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Pasado manana comenzamos los 3 mensajes de aprendizaje que te N
comparto yo o
A no ser que entres en la Senda (mas info abajo) RS
porque entonces tendras el paso a paso completo ¢

Que disfrutes y conectes profundo o

Un abrazo, o
Rubén del Sendero R

P.D.: si quieres el paso a paso completo para conectar profundo con tu ’
propésito, con ejercicios, practicas, meditaciones y toda la formacion o
completa de 8h y media por parte de Magaly, puedes entrar aqgui a la

Senda Encuentra tu Propésito.
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El leadmagnet es la antesala.

Aqui presenta su “vehiculo” completo
L
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Por si acaso no quieres leer hasta el final
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Cris, si has sintonizado con los 3 Audios + 3 Mapas de Magaly, esto te va a N
requetechiflar. ”

Hay un paso a paso profundo y completo para conectar y encontrar tu
propdsito.

Es una guia con los ejercicios, practicas, meditaciones e informacién para lograr
este cambio tan transformador.

Y como podras entender, no vas a encontrar algo asi en otro lugar, porque
Magalys y plataformas del Sendero, con la energia, esencia, conexion, vibra e
informacion que tenemos, solo hay una =2

Son 63 episodios; 8h y media

- ejercicios, practicas, meditaciones...

Es muy, muy potente.
Mas de 1300 personas lo han recorrido ya, y puedes leer lo que ha supuesto en
su camino (boton de abajo)

Magaly es la profe
Y no conozco a nadie mas indicada para ello (abajo te cuento por qué)

Es un viaje completo hacia tu interior

Y el premio, descubrir el tesoro que te aguarda: tu propésito.

QUIERO ENCONTRAR MI PROPOSITO

P.D.: ¢por qué Magaly es la profesora y persona mas indicada para esto?

Sin trabajo
Sin dinero
Sin casa

Sin pareja
Y sin salud

Por aqui paso ella
Todo fue de golpe
Y respecto a su salud: un cancer

Ahi seria perfecto para muchos decir:
¢ Ves? ;Coémo voy a lograrlo asi?
¢ Coémo voy a hacer algo?

Es imposible

Yo no he pasado por algo asi
Pero también he tenido mis momentos duros y dolorosos

Ambos, Magaly y yo, hicimos algo que nos ha traido hasta aqui

Eso nos sostuvo y nos sostiene
Como una columna bestialmente sdlida y alta

Y no solo sostiene, sino que hace que todo eso “malo” sea precisamente lo que
te lanza como un cohete

Como imaginaras si ya me has escuchado/leido antes, no es algo externo
Esta en tu interior

Y sin embargo, va mas alla de i
Porque te conecta con algo mucho mas grande

Algunos no quieren atravesar lo que supone
Algunos se dan media vuelta
Pero otros son guiados hasta el otro lado

Y entonces te llega
Con claridad, paz, dicha, energia, alegria, voltaje, decisién, fuerza...

Autoridaa mentor:
SU HISTORIA
Storytelling - Que
cuenta la
transformacion del
programa

Juega con la PD

Tu propoésito

Es una suerte enorme que alguien que ha pasado por todo esto y lo “entendio”
(obviamente no con la cabeza), nos guie
Esa es la Senda Encuentra tu Propdsito.
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Por esto no logras tus suenos o Recibidos x

Rubén del Sendero <hcla@elsendero.arg>
para mi

Darse de baja

Asunto: ESTO (mug_persuasiva) - Dolor

Te propongo leer esto en presencia:
Cuando te propones algo y no lo haces, ¢ por qué crees que es?

Hay muchas cosas que haces si o si

Sin pensar
Cada dia

Cada dia comes
Cada dia vas al bano
Cada dia hablas con alguien que quieres

Cada dia... ¢ haces scroll vacio varias horas?
Cada dia ;trabajas en algo que no te gusta?

¢¢Cada dia??

¢, Por qué hay cosas que si, y cosas que no?

&Y por qué haces cada dia cosas que no te gustan, y no haces las que dices que

te gustan?

Esta es la razon,
y es inconsciente:
(hasta que la haces consciente)

Hay una creencia en ti que esta diciendo:
“Eso no es tan importante
Mejor haré esto otro antes”

Nuestra biologia siempre elige automéaticamente, ipso facto, lo que cree que le

beneficia mas

I““‘

Siempre, a cada instante, eliges lo que crees que te beneficia mas

Si estas mal en tu vida, con tu cuerpo, con tu camino, efc, tu biologia quiere
calmarlo ya
Atoda costa:

Comer dulces o hidratos

Ver muchas series o peliculas
Scroll dopaminico

Alcohol

Sustancias

Sexo superficial

Queja y victimismo

Preguntate:

¢ Por qué crees que ese frabajo que no te gusta es mas beneficioso para ti?
¢ Por qué crees que comer esos dulces es mas beneficioso para ti?

¢ Por qué crees que no ir a entrenar es mas beneficioso para ti?

“Es que me apetece comer esto”
“Es que no me apetece ir a entrenar”

¢ Por qué crees que te apetece o no te apetece?

¢ Por qué haces cosas que no te apetecen como ir a trabajar a eso que no te
gusta, pero no haces otras cosas que no te apetecen como entrenar?

La respuesta es:
Porgue hay una creencia en ti de que eso que haces es mas beneficioso
Y lo otro no

Es una creencia
Y es inconsciente
Hasta que la haces consciente

Evidentemente comer dulces cada dia no te beneficia
Y no entrenar tampoco

En cuanto ahondas en tu interior para hacer consciente esa creencia, deja de ser
inconsciente

Presenta la raiz del
oroblema y la solucion

.




Aqui presenta el punto B + beneficios

Y una vez es consciente, es una eleccion
Y ahi cambia todo.

Por eso dices:
jVoy a recuperar mi salud!

jVoy a dedicarme 100% a mi pasion!
jVoy a lograr mis metas!

Lo haces unos pocos dias o semanas...
y lo dejas

Porque realmente no crees que sea tan beneficioso como comer dulces, no
entrenar, hacer scroll, evadirte con relaciones, etc.

Y lo que recoloca tooooodas tus creencias sobre lo que es beneficioso o no, es
alinearte con tu propésito.

Cuando tienes claro tu propésito, alineas todas tus acciones, todas todas,
respecto a él.
Foco total

Y las respuestas estan clarisimas

proposito

- Quieres entrenar, porque si no, no tendrias energia y salud para tu proposito
- Quieres comer sano, porque si no, al dia siguiente no tendrias energia para tu

- No quieres seguir invirtiendo tu vida en ese trabajo porque retrasa afios tu
proposito

- Dejas de perder el tiempo con relaciones vacias porque retrasa afios tu
propdsito o lo bloquea

Consigue esta transformacion aqui

&
L4

Y asi con todo, porque es lo que mas disfrutas y te llena: tu propésito

Es mas comodo a corto plazo quedarte con tus creencias inconscientes

A largo plazo, el dolor, sufrimiento y falta de salud que te llegan son enormes +’
Esta es la razén de haber creado la Senda Encuentra tu Propésito

L4
L4
e
Es un viaje hacia tu interior para que puedas encontrar tu tesoro tras todas esas
capas de dolor, confusion, vacios...

Porque esta justo ahi

No es una actividad
Un trabajo

Algo externo

Y que alinees todas tus creencias y generes abundancia en todas las areas

Es encontrarte a ti mism@

QUIERO ENCONTRAR MI PROPOSITO

Un abrazo,
Rubén del Sendero
S
P.D.: no podia imaginar a alguien mejor que Magaly para esta tarea K
No solo por dedicarse a la medicina, nutricion y psicologia :'
Sino porque ella sabe lo que es nacer en absoluta pobreza material :"
Sabe lo que es vivir una vida durisima
Sabe lo que es perderse
Sabe lo que es vivir sin rumbo

L 4
L4
Y sabe como es vivir con proposito

Entra al botdn de arriba y veras por quée

L 4
1.

Edificancjo a la mentora
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Asunto: DOLOR - El problema eres tu
(6sea que puedes cambiarlo)

Rubén del Sendero <hola@elsendero.org>  Darse de baja
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TU bloqueas tu propdsito » Sciscsx

mar, 22 jul, 9:00

“No tengo ni idea de lo que quiero hacer” o*
“Es que yo quiero hacer muchas cosas y no sé cual” o*
“Me paso algo horrible hace afios y no puedo avanzar” [
“Lo he intentado pero no lo consigo, no funciona”

“Tengo miedo a equivocarme, no seé como avanzar”

Hay 3 razones por las que no encuentras tu propésito

- Confundes propésito con resultado
- Te apegas a tu pasado
- No te conoces

Por eso no sabes lo que quieres

Por eso crees que quieres muchas cosas diferentes a la vez

Por eso tu dolor te bloque en vez de impulsarte como un cohete
Por eso te autosaboteas en vez de descubrir y recorrer tu aventura
Por eso te paralizas ante el miedo en vez de escucharlo como guia

Lo mas facil es echar balones fuera
Culpar a causas externas
O usar tus heridas para no avanzar

Si hay algo que tengo claro, es que la realidad no nos pasa
La creamos

Si prefieres permanecer como victima, es tu eleccién <

® - - . * S bl
Pero si decides tomarte la pildora roja y crear tu realidad, te lo vas a agradecer
enormemente

Y el mapa para navegar estas aguas y llegar a la isla del tesoro, que es tu
proposito, es la Senda Encuentra tu Propdsito

Mas dolores del cliente (mapa de empatia:
qué siente y qué dice)

Testimonios

Puedes leer los testimonios de las mas de 1300 personas que la han recorrido
para ver si realmente puede ayudarte a transformar tu vida.

QUIERO ENCONTRAR MI PROPOSITO

Un abrazo,
Rubén del Sendero.

P.D.: por si dudas, tienes garantia de devolucion. Ademas plantamos un arbol por
ti al acceder &
(. 4, a,

y
....
....
L]

Solucion - vehiculo

"*~.Garantia
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[Ultimo mensaje] para tu proposito ©  Recibidos x

Ruben del Sendero <hola@elsendero.org=  Darse de baja mig, 23 jul, 9:0

Cris, este es el Ultimo mensaje de los que te dije.

Espero que te hayan servido muchos los 3 Audios + Mapas de Magaly y mis
Aprendizajes.

Si quieres encontrar tu proposito tras las claves que te di, lo siguiente es la
Senda Encuentra tu Propdsito.

Te ahorrara anos de probar y probar.

Por qué esta Senda:

« Sin propésito no tienes direccién ni guia; tendras vacio.
« Los resultados sin propésito no llegan o no te llenan.

« Genera mucho sufrimiento no tenerlo, para ti y para tus seres queridos.

Ningun viento es favorable para quien no sabe adénde va.
Eso es lo que puedes cambiar ahora.

Qué te ofrece la Senda Propésito:

« Entiende qué es y qué no es el propdésito.

Descubre por qué no encuentras el tuyo.

Integra las leyes de funcionamiento de la realidad.

Logra ir mas alla de tu ego, conecta con tu esencia verdadera.
Haz conscientes tus maneras de perderte y autoenganarte.
Aterriza gracias a ejercicios y meditaciones.

Y entonces si: encuentra tu verdadero propésito con herramientas.

Son 63 episodios; 8h y media.
Un viaje completo hacia tu interior.
Y el premio, descubrir el tesoro que te aguarda: tu proposito.

QUIERO ENCONTRAR MI PROPOSITO

Disfrutala.

Un abrazo,
Rubén del Sendero.

P.D.: si no es tu momento para crear magia, espero que hayas disfrutado de
estos mensajes y te hayan servido.
No dejes de buscar.
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e 10 min para dibujar el embudo de uno de los lead magnets que
habeéis ideado hou.



https://docs.google.com/document/d/14pGUk8fpeFqhag2IlbjpZto4N-eah8KmVqvn0NgoqrE/edit?usp=sharing

CLAVES DE UN EMBUDO
EVERGREEN



CLAVES DE UN EMBUDO
EVERGREEN

Siempre esta automatizado:
e Manychat
e Herramienta de CRM y email marketing



CLAVES DE UN EMBUDO

EVERGREEN

Promesa irresistible y especifica

e Leadmagnet/webinar: viaje del cliente, promesa, entregables

e \Venta: promesa, viaje de cliente, beneficios, entregables, bonus,
garantia, precio



CLAVES DE UN EMBUDO
EVERGREEN

URGENCIA O ESCASEZ
e Se acaba el tiempo o las plazas
e Contador regresivo



CLAVES DE UN EMBUDO

EVERGREEN

Optimizacion constante:
e Claras las métricas de ese embudo
e Medirlo de forma recurrente
e Optimizar los numeros bajos del embudo



CLAVES DE UN EMBUDO

EVERGREEN

Testea, testea

e Empieza con un solo lead magnet

e Despues, puedes tener varios e ir moviendo todos
desde tus canales de marketing y comunicacion.



CLAVES DE UN EMBUDO

EVERGREEN

Testea, testea

e Empieza con un solo lead magnet

e Despues, puedes tener varios e ir moviendo todos
desde tus canales de marketing y comunicacion.



REGALO

VEJEMPLOS DE FORMATOS DE LEAD MAGNET

1. Lead magnets descargables

» Ebookaguia practica [g): "Checklist de..”).

# Plantillas editables [g): Motion, Canva, Excel).

o ‘Workbooks o diarios

# |nfogratias.

o Audio descargable [meditacion, capsula formativa).

B Lista de 22 formatos diferentes para tu lead magnet 2 LA A e

# FRetos de 3-5 dias. 'Q'

1§ Lista de 40 ejemplos diferentes de lead magnet por nicho + Talrcndinacns o mastrcacscon ropian

# ‘Webinar evergreen (grabado, automatizado).

#» 9 ejemplos de embudos dibujados * Bootcamp ntensh,

3. Lead magnets interactivos / de diagnéstico

1 Estructura propuesta de entrega de lead magnet + _Test de autodiagndstico (s "Que tipo de X ares’)
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